Julio Boltvinik, Economia Moral

Economia Moral

Teoria neoclasica de la produccion (TNP) y neoliberalismo // La TNP elimina adrede las

cualidades especificas del trabajo y el capital

JULIO BOLTVINIK

Concepto de funcién de produccion agregada o macroecondmica.
Los economistas neocldsicos han formulado ‘funciones de produccién agregada’: expresiones mate-
maticas que relacionan las cantidades sociales de ‘insumos de capital’ e 'insumos de trabajo’ con las
cantidades de producto; estiman estas funciones ‘empiricamente’, y derivan conclusiones y recomen-
daciones de politica econdmica. Ferguson Lo narrd asi: *...nuestra teoria macroecondmica esta construi-
da por analogia con la correspondiente teoria microeconomica. Suponemos que el sistema economico
agregado posee una funcién de produccian agregada; que hay dos grandes clases de insumas homogé-
neos {capital y trabajo); que el sistema se comporta de una manera intencional (buscando el optimo), v
que recompensa cada insumo de acuerdo con su productividad marginal. No hay, por supuesto, ninguna
implicacion teleoldgica (;?). Con objeto de que el Gltimo supuesto sea vélido debe suponerse gue la fun-
cidn de produccion agregada es homogénea de grado uno” (es decir que hay rendimientos constantes a
escala: al duplicar las cantidades de capital y de trabajo, se duplica el producto).

Robert Solow, premio Nobel de Economia en 1987, en buena parte por su uso de funciones de produccion
agregadas en su modelo de crecimiento econdmico, dijo en 1957: “se requiere algo més que la volunta-
ria suspension de todo agnosticismo para hablar seriamente de la funcicén de produccidn agregada™ Y
admitio que hay “profundas dificultades para dar cualquier significado preciso a la cantidad de capital”

Una visidn mbs amplia y detallada de (o abordado en el texto y el cusdro, viase me articulo “Sobre conceptos y medidas de
productividad” (Comercio Exterion dic. de 1973) dsponible en: httpfrevistis bancomext. gob mx/roe/magazines/S10/3/RCE4 pd!
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uien compra pantalones,

maquinas o personas, es su

propietario. Puede hacer con

ellos lo que quiera. Aun si

alguien pudiera comprar un
hombre (los agricultores adquieren
bueyes y caballos para la produccién),
entraria en juego su naturaleza como ser
viviente (si no come, se muere) y habria
gue reconocer que no todos los
“insumos”, o “factores de produccién”
son iguales. En la economia capitalista
actual, es ilegal comprar personas, sélo se
puede alquilar su capacidad de trabajo. En
cambio, es legal comprar maquinas vy
pantalones. Esta es una asimetria muy
inquietante para un neoclasico, pues hace
dificil lograr su meta “cientifica”,
expresada por Jorgenson-Griliches (JG)
como: “...hacer las existencias de trabajo
y capital precisamente andlogas”. (The

explanation of productivity change, en
“Review of Economic Studies”, vol. 34,
1967). A pesar de dicha dificultad,
persistieron: imaginaron que, a pesar de
su heterogeneidad, las maquinas prestan
servicios que podrian considerarse
homogéneos, y actuaron como si los
servicios de las mdquinas (a diferencia de
los pantalones) fueran el objeto real del
intercambio comercial, pensando que asi
habian igualado los servicios del capital y
los servicios del trabajo, eliminando la
asimetria. Nell puso al descubierto la
falacia: “Los propietarios de capital
(receptores de ingresos de propiedad),
han sido descritos como vendedores de
los servicios de capital a una empresa,
siendo el precio del factor capital el
interés o dividendo que reciben. Pero esto
es solo un juego de palabras, pues los
‘propietarios de capital’ son también, ipso
facto, los propietarios de la empresa”.
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(Theories of growth and theories of value,
en G. C. Harcourt y N. F. Laing, Capital and
growth, Penguin Books, 1971). JG
consideran que el hecho de que esos
servicios no sean “comprados o vendidos
por distintas unidades econdmicas”, no
implica (jespléndida ldgica!) que no sean
comprados y vendidos. Mistificacion
total. Una  transaccion involucra,
necesariamente, dos personas (fisicas o
morales) distintas, cada una de ellas
propietaria de una mercancia (o dinero).
No hay transaccion cuando yo decido usar
mis pantalones o un capitalista usar sus
maquinas.

Pero JG son consecuentes con la TNP que,
como explicé Wicksteed, busca las leyes
de la distribucién del ingreso “no en la
naturaleza especial de los servicios que
prestan los diferentes factores, sino en el
hecho comun del servicio prestado”
(Coordination of the Laws of Production
and Distribution). Esto “equivale a
admitir, dice Maurice Dobb:

“Que las principales cualidades
diferenciantes de los factores de
produccion han sido excluidas por
hipdtesis, y que la teoria ha sido fincada
sobre la premisa de que los factores en
cuestidn son esenciales a la produccién y
que tienen demanda. La forma
matematica de expresar la teoria no es
inocente. No puede existir diferencia
entre los factores de produccion en el
plano puramente formal: x, y, z son
simbolos que no difieren sino por el modo
de representarlos. La renta y la ganancia
no se distinguen de los salarios por las
reglas del algebra.” (Economia politica y
capitalismo, FCE)

La teoria de la produccidon neocldsica no es
una teoria de la produccidn, sino sélo un
conjunto de mecanismos formales para
conectar la demanda final con la demanda
de factores, para mostrar cdmo se
trasmite el equilibrio de los mercados de
productos al mercado de factores. Dobb
anade (/bid.):

“La teoria de la productividad marginal
representd un paso mas en el camino de
considerar no solo las mercancias, sino
también los instrumentos animados e
inanimados de la produccién,
simplemente como objetos que se
cambian en el mercado, con abstraccion
completa hasta de las actividades
concretas de la produccién, para no
mencionar las relaciones  sociales
fundamentales de las que eran una
parte.”

Al suponer que todas las “técnicas” son
posibles, que las combinaciones de
“factores de produccion” utilizables para
producir una cantidad dada de cualquier
articulo, son infinitas, se eliminan las
condiciones concretas de produccidny las
relaciones sociales. Reina la confusidn en
el uso de las palabras (que no conceptos)
“insumos” y “factores de produccién”. C.
E. Ferguson, en su influyente libro, The
Neoclassical Theory of Production and
Distribution, 1969, dice “...un factor de
produccién o un insumo se define como
cualquier recurso escaso usado en la
produccién de un bien o servicio”. Los
“factores de produccidén” o son mas que
un eufemismo para designar a la clase
social que vende su capacidad de trabajo,
a la que posee los medios de producciény
controla los procesos productivos, y a la
gue posee tierra. Deberia ser claro que el
ingreso que reciben estd “en relacion con
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la naturaleza y extension de su
propiedad”, como ha sefialado Nell. En su
creciente abandono de la realidad, los
economistas neocldsicos han llegado al
colmo de formular funciones de
produccién agregadas (véase cuadro
arriba).
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